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USA - IMPORTATIONS D’HUILE D’OLIVE CAMPAGNE 2013/14 

 

Les États-Unis, premier importateur mondial d’huile d’olive, ont acheté 312 557,80 t d’huile d’olive au cours 

de la campagne 2013/14, soit 5 % de plus que durant la campagne antérieure. Le Tableau 1 ci-dessous, qui 
montre les importations par pays d’origine, permet d’observer en particulier que l’ensemble des pays 

européens ont gagné 15 points par rapport à la dernière campagne, passant de 71 % en 2012/13 à 86 % des 
importations totales en 2013/14 suite à l’augmentation de la production en Espagne. L’Italie conserve sa 

première place, avec 44 % du total, malgré une diminution en volume et en points. Elle est suivie de 
l’Espagne, avec 40 %, qui pour les raisons évoquées précédemment augmente de 111 % son volume et de 20 

points sa part de marché. La Grèce, dont la campagne n’a pas été bonne, perd 0,7 point par rapport à la 

campagne précédente et enregistre une part de marché très limitée (1,8 %). Les autres pays sont - dans 
l’ordre décroissant - la Tunisie, qui conserve sa position de troisième fournisseur (mais avec seulement 5 %, 

c’est-à-dire 7 points de moins par rapport à 2012/13 compte tenu de sa production réduite), l’Argentine en 
quatrième position (avec 2,8 %), puis la Turquie et le Chili, l’ensemble de ces pays fournissant 100 % des 

importations américaines. Le Graphique I montre l’évolution des importations américaines au cours des 24 

dernières campagnes. On observe la très forte augmentation de la part de marché de l’Espagne en 2013/14 
due à la forte augmentation de sa production et probablement à la demande croissante d’huile vendue en vrac 

(ce dernier point est traité ci-après et une prochaine publication lui sera consacrée).   
 

 
Tableau I – Évolution des importations USA par pays d’origine                                                                 Graphique I – USA - Évolution des importations d’huiles d’olive et de grignons  

               d’olive (1990/91 – 2012/13) 
 

Les services du ministère américain de l’Agriculture - Foreign Agricultural Service United States Department of 
Agriculture - utilisent depuis juillet 2013 une nouvelle nomenclature douanière pour le groupe des huiles d’olive 

vierges (150910) dont le niveau de détail permet de mieux distinguer les types d’huile. La catégorie qui 
correspondait avant à 1509102000 (huile d’olive vierge dans conditionnements < 18 kg) se rapporte 

maintenant à 4 types (huile d’olive vierge extra biologique ; huile d’olive vierge extra ; huile d’olive vierge 

biologique et huile d’olive vierge). Ces quatre catégories sont définies pour des conditionnements < 18 kg. La 
catégorie correspondant auparavant à 150910400 se rapporte désormais aux 4 catégories mentionnées ci-

dessus pour des conditionnements > 18 kg. Les graphiques II et III montrent les importations par catégorie de 
produit au cours de la campagne 2013/14. 

 

 
Graphique II – Volumes (t) par catégorie d’huiles d’olive vierges     Graphique III - Volumes (t) par catégorie d’huiles d’olive vierges 

conditionnements < 18 kg       conditionnements > 18 kg    

(Octobre 2013-Septembre 2014)       (Octobre 2013-Septembre 2014) 
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On observe ainsi que durant la campagne 2013/14, la catégorie la plus enregistrée par les douanes, donc la 

plus demandée, a été l’huile d’olive vierge extra, avec 49 % du total et un volume de 153 200,7 t, dont 34 % 

(104 768,4 t) sont vendus dans des conditionnements < 18 kg (Graphique 1) et 15 % (48 432,3 t) en vrac 

(dans des conditionnements supérieurs à 18 kg) (Graphique 2). La catégorie d’huile d’olive vierge extra 

biologique représente 11 % du total (34 470,0 t) : 7 % (20 683,9 t) de ces huiles sont vendues en bouteilles 

et 4 % (13 786,4 t) en vrac. La catégorie huile d’olive vierge représente 4 % du total (10 875,3 t) et elle est 

vendue presque exclusivement dans des conditionnements > 18 kg. L’huile d’olive vierge biologique ne 

représente que 1 % du total. Les Graphiques 1 et 2 illustrent les différentes catégories d’huile d’olive vierge 

selon le type de conditionnement.  

 

Le reste des catégories d’huile (huile d’olive - 150990 et huile de grignons d’olive - 151000) ne présentent 

aucune variation dans leur mode de présentation des données. 

 

 
I.  MARCHÉ MONDIAL DE L'HUILE D'OLIVE ET DES OLIVES DE TABLE 

 
1. MARCHÉ DE L'HUILE D'OLIVE - ÉVOLUTION DE LA CAMPAGNE  2013/14   

 

Les achats d'huile d'olive et d'huile de grignons d'olive au cours de la campagne 2013/14 (octobre 2013 - 

septembre 2014) ont augmenté au Canada (+ 10 %), aux États-Unis (+ 5 %), au Japon (+ 4 %) et en 

Australie (+ 1 %) mais ont diminué en Chine (- 15 %) et dans une moindre mensure au Brésil (- 2 %). Les 

données de la Russie, qui ne sont disponibles que jusqu'au mois d'avril 2014, montrent qu'au cours des 7 

premiers mois de la campagne, les achats de ce pays ont augmenté de 8 %. 

 

Les acquisitions intra-UE ont augmenté de 17 % alors que les importations extra-UE ont diminué de 62 % par 

rapport à la même période de la campagne antérieure. Cette diminution accumulée des importations extra-UE 

semble logique compte tenu des bons résultats de la production espagnole durant la campagne 2013/14. 

 

 
 
 

 
2. MARCHÉ MONDIAL DES OLIVES DE TABLE - ÉVOLUTION DE LA CAMPAGNE 2013/14   

 

Les achats d'olives de table à la fin de la campagne 2013/14 (octobre 2013 - septembre 2014) ont augmenté 
de 5 % au Brésil, de 1% en Australie et de 0,4 % au Canada et diminuent de 5 % aux États-Unis. D'après les 

données de la Russie disponibles jusqu'au mois d'avril, au cours des 7 premiers mois de la campagne, le pays 

a enregistré une diminution de 12 % de ses importations.  
 

Les données de l'UE n'étaient pas disponibles pour le mois de septembre au moment de la rédaction de cette 
Newsletter, mais au cours des 11 premiers mois de la campagne, les achats intra-UE ont diminué de 9 % et les 

importations extra-UE ont augmenté de 13 % par rapport à la même période de la campagne précédente. 
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II.  PRIX À LA PRODUCTION 
 

Le Graphique 1 montre l'évolution hebdomadaire des prix à la production de l'huile d'olive vierge extra dans les 

trois principaux pays producteurs de l'UE et en Tunisie. Le Graphique 3 illustre l'évolution hebdomadaire des 
prix à la production de l'huile d'olive vierge raffinée dans les trois principaux pays producteurs de l'UE. 

L'évolution mensuelle des prix pour ces catégories fait l'objet des Graphiques 2 et 4. 
 

Huile d'olive vierge extra - Les prix à la production n'ont cessé d'augmenter depuis juin 2014 en Espagne. 
Si le marché semblait chercher un équilibre en octobre - les prix avaient baissé -, ils ont de nouveau augmenté 

au cours des deux derniers mois pour se situer à 3,12 €/kg à la fin du mois de décembre, soit 55 % de 

plus par rapport à la même période de l'année précédente et 59 % de plus par rapport au prix le plus bas de 
cette campagne (1,96 €/kg au cours de la troisième semaine du mois de mai 2014). C’est le prix le plus élevé 

de la période analysée (voir Graphique 1). 
 

Italie - Les prix à la production ont poursuivi leur tendance à la hausse au cours des derniers mois pour 

atteindre leur niveau le plus élevé de la période - et de la décennie - au cours de la deuxième semaine du mois 
de novembre 2014 (du 10 au 16), avec 6,79 €/kg ; cette hausse des prix étant due probablement à l'annonce 

d'une forte baisse de la production. Le COI ne dispose pas d'informations sur le volume des ventes réalisées à 
ce prix. Après une légère baisse au cours de l’avant-dernière semaine de décembre, les prix ont de nouveau 

augmenté pour atteindre 5,55 €/kg à la fin du mois de décembre, soit une augmentation de 109 % par 

rapport à la même période de l'année antérieure. Les niveaux les plus bas de la période analysée 
correspondent à la deuxième semaine du mois de décembre 2013, avec 2,64 €/kg, soit 110 % de moins par 

rapport au prix actuel. Le graphique 2 montre l'évolution mensuelle des prix pour la catégorie huile d'olive 
vierge extra au cours des dernières campagnes. 

 
Grèce - Même si les prix en Grèce se sont stabilisés autour de 2,51 €/kg en juillet et en août, après plusieurs 

semaines de hausse ils ont fini par baisser début octobre avant d’augmenter à nouveau au cours des deux 

derniers mois pour atteindre fin décembre leur maximum de la période analysée, avec 2,91 €/kg à la fin du 
mois de décembre, soit 18 % de plus par rapport à la même période de l'année précédente. 

 
Tunisie - À la fin du mois d'octobre 2013, les producteurs échangeaient leur huile d'olive vierge extra à 2,53 

€/kg. Les prix ont alors commencé à diminuer jusqu'à la fin du mois de décembre 2013, puis fluctué avant de 

se stabiliser, pour se situer à 2,73 €/kg à la fin du mois de décembre 2014, soit 22 % de plus qu'au 
même moment de la campagne précédente. 

 

 

 
Graphique 1 
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Graphique 2 

 

 
 

 
Huile d'olive raffinée : les prix à la production de l'huile d'olive raffinée, qui sont très similaires en 

Espagne et en Italie, poursuivent leur tendance à la hausse initiée au début du mois de juin 2014. 
Malgré la diminution observée au cours des deux dernières semaines du mois de septembre, ils ont de 

nouveau augmenté puis diminué légèrement pour se situer à 2,66 €/kg à la fin du mois de décembre, 

soit 41 % de plus par rapport à la même période de la campagne précédente. Même tendance pour les 
prix en Italie, qui ont toutefois atteint 2,83 €/kg au cours de la troisième semaine du mois de janvier 

2014 et se situaient à 2,75 €/kg fin décembre (soit une augmentation de 27 % par rapport aux prix 
enregistrés un an plus tôt). Ce niveau de prix est de nouveau supérieur à celui de l'Espagne, ce qui est 

généralement le cas. Aucune donnée n'est disponible pour cette catégorie pour la Grèce. 

 
L'écart entre le prix de l'huile d'olive raffinée et celui de l'huile d'olive vierge extra était à la fin du mois 

de décembre de 0,46 €/kg en Espagne. Alors que les prix de l'huile d'olive vierge extra semblent se 
stabiliser autour de 3,12 €, ceux de l'huile d'olive raffinée se situent à 2,66 €. À noter également : 

l'écart très supérieur - 2,80 €/kg - enregistré entre les deux catégories d'huile en Italie par rapport à 

l'Espagne (Graphique 3). 
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Graphique 3 

 
 

 
Graphique 4 

 
 
 
Note : 
 
Suivez l'actualité du secteur sur http://www.scoop.it/t/olive-news et l'actualité du COI 
sur http://www.linkedin.com/company/international 


