
Emballage : le prêt-à-vendre fait recette 

Prêt-à-vendre : une supply chain plus efficiente 

 
« Les emballages prêt-à-vendre aident à améliorer l’efficacité de la supply chain et le 
rangement dans les rayons. C’est pourquoi les distributeurs en sont très friands, et font 
pression sur les industriels pour qu’ils en utilisent, explique Paula Feldman directrice 
de l’intelligence économique à PMMI, sur Food Production Daily. Et les industriels 
doivent sans cesse innover afin de rester compétitifs. » 

Asie : un potentiel de développement important pour le prêt-à-vendre 

 
Selon PMMI, des distributeurs tels que Sam’s Club ou Costco devraient tirer vers le 
haut la demande pour ce type de packaging. C’est particulièrement vrai pour l’Asie, où 
elle devrait croître de 6,2 % et l’Afrique (4,7 %). Par ailleurs, le taux de croissance est 
actuellement soutenu dans les pays développés. Les emballages prêt-à-vendre sont 
particulièrement utilisés en Europe, où le marché devrait connaître une hausse de 1,3 
% et en Amérique du Nord (1,6%). 
79 % des personnes interrogées se sont dit confiantes quant au retour sur 
investissement pour des équipements dédiés aux emballages prêt-à-vendre. 
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