
 

 

 

Des éléments sur le marché des produits biologiques en Allemagne 

 

Après les états unis, l'Allemagne est le deuxième plus grand marché bio du monde. 
C’est un marché qui dépend de plus en plus des importations. En effet, il  présente de 
bonnes perspectives pour les exportateurs des produits bios notamment pour les 
produits suivants : le saumon, les noix, les fruits frais et sec, les légumes frais et 
transformés et les ingrédients alimentaires.  

 

Hausse des importations des produits biologiques 

Les ventes des produits biologiques ont presque triplé depuis 2000 pour atteindre un 
pic de 7 Billions d’Euros en 2012  (1/3 des ventes totales des aliments bio en UE et 4% 
des ventes des produits alimentaires en Allemagne), mais la production nationale n’a 
pas suit le rythme. C’est un marché qui dépend de l’import pour satisfaire la demande 
des consommateurs. Cette situation est soutenue par un certain nombre de  facteurs à 
savoir la hausse des prix des produits conventionnels, la hausse des prix de vente et de 
location des terres agricoles, l’incertitude sur le soutien financier pour l’agriculture 
biologique. En plus certains produits biologiques ne peuvent être cultivés en Allemagne 
en raison du climat. 

 

Commerce de détail des produits biologiques 

Les ventes d'aliments biologiques en Allemagne sont réparties entre les entreprises 
traditionnelles de vente au détail de produits alimentaires (50%) et les magasins des 
produits biologiques (50%). Il y’a plus de 2400 magasins de détail de produits 
alimentaires biologiques en Allemagne.  

Le plus grand et seul détaillant à porté national est « DENN’S ». D'autres grandes 
chaînes alimentaires biologiques sont régionales ou limitée à quelques villes. 

 

Profils des Top 5 magasins des produits biologiques de vente au détail  

 

Source: FAS Berlin  

 

 

 



Prix des aliments biologiques  

Le tableau suivant vous donne un aperçu indicatif des prix des produits alimentaires 
biologiques en Allemagne à partir d’une enquête informelle faite à la fin de Janvier 2014 

.  

 

Source : FAS Berlin.  

 

Les détaillants 

Les détaillants préfèrent acheter les produits bio des centraux acheteurs et des 
distributeurs spécialisés dans les aliments et boissons que les importer directement à 
partir d’autres pays sauf pour des produits achetés en grandes quantités. Ces 
grossistes sont spécialisés par produit ou  groupes de produits et peuvent être 
considérés comme des experts puisqu’ils ont une connaissance approfondies des 
exigences d’accès au marché (techniques, réglementaires, etc…) et les rouages de la 
distribution. Dans cette communauté d’importateurs la réputation est un élément clé 
pour l’entreprise. 

 

Source : Elaboré à partir d’un rapport de FAS-USDA, « organic food retail, 31/01/2014 » 


